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Sabato 6 maggio 2023 - GIORNALE DI BRESCIA

- ECONOMIA

Bee, le assemblee tornano in presenza:
le otto banche chiamano 65mila soci

Si parte oggi con la Cassa
Adamello. Domani

le assise di Agrobresciano
Garda e Basso Sebino

Credito cooperativo

Umberto Scotuzzi

BRESCIA. 11 mese di maggio &
particolarmente intenso per
lebanche di credito cooperati-
vo e iloro soci: € il mese delle
assemblee, convocate per de-
liberareibilancidell’esercizio
finanziario del 2022.

Anche le Bcc bresciane (so-
no tre quelle appartenenti al
gruppo Iccrea: Bec del Garda,
Agrobresciano e Bcc del Bas-
so Sebino; e quattro del grup-
po Cassa centrale banca: Btl,
Cassa Padana, Cra di Borgo
San Giacomo e Bcc di Brescia,
ndr), si riuniranno e le assise,
dopo tre anni di stop dettato
dalla pandemia, torneranno
ad essere in presenza, movi-
mentando in questo modo, di-
rettamente o indirettamente,
migliaia disoci. A queste sette
banche si aggiunge la Cassa
Rurale Adamello Giudicare-
Valsabbia Paganella, con sede
aTione, ma con una forte pre-
senza proprio in Valsabbia. In
totale le otto banche di credi-
to cooperativo contanolabel-
lezza di oltre 65mila soci.

Le assisi di questo weekend.
Sara proprio La Cassa Rurale
Adamello ad aprire le danze
oggi con l'assemblea (alle
15.30) a Tione, per i soci val-
sabbini e prevista la diretta al

Palazzetto dello sport di Ga-
vardo. Assemblea che dovra
tra I'altro rinnovare i vertici
(scontata la conferma della
presidente Monia Bonetti).

Domenica 7 maggio sisvol-
geranno invece tre assemblee
in contemporanea: Agrobre-
sciano, Bcc del Garda e Bcc
Basso Sebino.

Domenica 7, alle 9.30, nel-
l'auditorium di piazza Roma
a Ghedi, si ritroveranno i soci
di Agrobresciano, capitanato
dal presidente Osvaldo Scal-
venzi e il direttore Giuliano

se pari a 32,8 milioni (+65%);
positivo anche I'indice Cet 1
pari al 18,48%.

A Capriolo alle ore 10, tocca
ai soci della Bcc Basso Sebi-
no, che perla prima volta si ri-
troveranno nella palestra del-
le scuole elementari di Caprio-
lo. Vittorino Lanza, presiden-
te dell’istituto di credito, snoc-
ciolera i dati che hanno visto
chiudere I'esercizio 2022 con
profitti netti importanti (3,2
milioni di euro), incrementan-
dolaraccolta diretta, ammini-
strata e del risparmio gestito,
che passa da 484 milioni a490
milioni (+1,04%), con la rac-
colta indiretta che segna un
aumento del 6,32%, pari a
11,1 milioni.

Secondo round. La settimana
successiva, sabato 13 maggio,
vedra riunirsi a partire dalle 9
al Brixia Forum in citta Btl,
Bancadel Territorio Lombar-

Pellegrini, che dovranno do, che nel 2022 ha registrato
esprimersi sulle unutiledi9,1 milio-
attivita finanzia- Negli ultimi ni, in netta crescita
rie dello scorso tre anni rispetto ai 3,12 mi-
anno,incuisiere- le assemblee lioni del 2021. In
gistrato il terzo si sono svolte crescitaancheilda-
miglior utile net- . to delle masse am-
to di sempre: 9,6 a distanza con ministrate per con-
milioni di euro. rappresentante to della clientela,
In crescita anche ~designato che si attesta a

la raccolta diret-
ta, che supera i 972 milioni
(+3% rispetto al 2021); quella
indiretta sale a 287 milioni
(+3% sullo scorso anno); bal-
70 del 5% degliimpieghiin bo-
nisverso clientela (a 606 milio-
ni) mentre gli npl si dimezza-
no (da2,1% a 1,14%)
Allastessaora, a pochi chilo-
metri di distanza, al Centro
Fiera di Montichiari, tocca ai
soci della Becc Garda. L'istitu-
to presieduto da Franco Tam-
burini haregistrato un utile di
7,5 milionidi euro (con unno-
tevole +225% sul 2021), 16,6
milioni di ricavi dei servizi
(+10%), eilmargine d’interes-

3.221 milioni di eu-
ro; laraccolta diretta da clien-
tela ammonta a 2.206 milioni
di euro.

Nello stesso giorno, ma nel
pomeriggio & la volta dei soci
della Cassa Rurale e Artigia-
nadi Borgo San Giacomo, ra-
dunati nella sede del paese
bassaiolo. In questo caso l'e-
sercizio 2022 si & chiuso con
un utile pari ad 4,53 milioni di
euro, con un aumento del
40% su base annua, Npl ratio
estatoridotto allo 0,00%, men-
treil patrimonio netto ¢ salito
a 84,71 milioni di euro (+ 2%
rispetto al 2021).

Infine, le due assemblee

LA STAGIONE DELLE ASSEMBLEE DELLE BCC

ORARIO LUOGO SOCI  UTILE 2022*
) oGal
LA CASSA RURALE ADAMELLO 15.30 Tione e diretta al P. dello sport di Gavardo 17.000 10,9
D bomANI
AGROBRESCIANO 9.30 Auditorium Piazza Roma a Ghedi 7.100 9,6
BCC GARDA 9.30 Centro fiera di Montichiari 9.300 7,5
BASSO SEBINO 10.00 Palestra scuole elementari di Capriolo 1.500 3,2
D SABATO 13 MAGGIO
CRA BORGO SAN GIACOMO 15.30 Nella sede di Borgo San Giacomo 2.100 4,5
BTL, BANCA TERRITORIO LOMBARDO  9.00 Brixia Forum, via Caprera Brescia 10.000 9,1
D SABATO 20 MAGGIO
CASSA PADANA 16.00 Teatro Gran Morato a Brescia 10.000 14,5
D DOMENICA 28 MAGGIO
BCC BRESCIA 9.45 Brizia Forum, via Caprera Brescia 10.000 23,5
* milioni di euro infogdb

che, oltre a ratificare il bilan-
cio, dovranno anche eleggere
icomponenti che andranno a
formare i consigli di ammini-
strazione e gli organi di co-
mando per il prossimo trien-
nio: Cassa Padana e Bcc Bre-
scia. La bec lenese si riunisce
sabato 20, alle ore 15 al Gran
Teatro Morato, in citta. Le an-
ticipazioni di bilancio registra-
no un utile di 14,5 milioni (nel
2021 'utile era di 1,7 milioni).
Visaraunasolalistapericom-
ponenti del cda, in linea con
l'assetto direzionale che ha go-
vernato in questi tre anni, gui-
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La stagione delle assemblee. Le assise delle banche di credito cooperativo tornano in presenza

ASSEMBLEE AL VIA

Credito cooperativo.

Sono otto le Bcc che hanno
come riferimento il territorio
bresciano. Tre appartenenti al
gruppo lccrea: Bec Garda,
Agrobresciano e Bcc Basso
Sebino. Mentre cinque al
gruppo Cassa Centrale Banca:
Banca territorio Lombardo,
Cassa Padana, Cra di Borgo San
Giacomo, Bcc Brescia e Cassa
Rurale Adamello Giudicare
Valsabbia Paganella.

.“_VA
s

dato da Romano Bettinsoli.

A chiudere la stagione delle
assemblee sara, domenica 28
alle 9.45 al Brixia Forum di via
Caprera in citta, Bcc Brescia
tra le prime 10 Bcec in Italia
con un patrimonio netto a fi-
ne 2022, pari a 286,5 milioni e
che ha chiuso I’anno con utile
netto «record» di 23,57 milio-
ni di euro.

Una sola la lista in campo,
in continuita con il manage-
ment attuale, e con nuovi in-
gressi per favorire il ricambio
generazionale e lo sviluppo di
nuove competenze. //

Valsabbina accelera nel fintech con Prestiamoci

Acquisizione

La banca bresciana
rileva il 100% della
societa specializzata
in finanziamenti

BRESCIA. Banca Valsabbinaac-
celera nel mondo del fintech.
E lo fa guardando alle nuove
opportunita di business che si
aprono sul mercato dedicate
al finanziamento alla cliente-
la.

Questa volta nel mirino ha
messo il cosiddetto «Peer to
Peer Lending» (P2P), formula
diprestito tra privati molto in-
novativa, che presenta tassi
pit bassi dei finanziamenti
tradizionali. Il gruppo banca-
rio presieduto da Renato Bar-
bieri e guidato dal direttore ge-
nerale Marco Bonetti, ha sigla-
to un accordo (condizionato
all’approvazione delle Autori-
ta competenti) per rilevare

I'intero capitale di Prestiamo-
ci spa, piattaforma fintech di
lending alla clientela privata,
leaderinItalia e attiva da oltre
10 anni.

Il marketplace. Nel dettaglio
Prestiamoci gestisce un mar-
ketplace di finanziamenti per-
sonali fra privati e promuove
il prestito tra persone all'inter-
no di un unico luogo virtuale
dove si incontrano soggetti
che presentano progetti da fi-
nanziare e soggetti che inten-
donoinvestire parte delle pro-
prie disponibilita in iniziative
di loro interesse.

Prestiamoci & una realta
composita, che ha recente-
mente integrato la propria of-
ferta di prodotti con soluzioni
digitali di finanziamento a
professionisti, partite Iva e im-
prenditori. Ed & in grado di fi-
nanziarsi tramite alternative
forme di funding istituziona-
le; controlla I'istituto di paga-
mento Pitupay rappresentan-
douno dei principali e struttu-

rati player italiani, con pitu di
8.000 clienti attivi ed oltre eu-
ro 80 milioni di finanziamenti
erogati.

La strategia. Banca Valsabbi-
na prosegue cosi nella strate-
giaavviatadatempo e che pre-
vede unasinergicaintegrazio-
ne tra il modello di business
tradizionale e le opportunita
derivate dall'innovazione tec-
nologica. «Prestiamoci € tra i
leader italiani nel finanzia-
mento fintech e digitale a pri-
vati - spiega Hermes Bianchet-
ti, vicedirettore generale vica-
riodiValsabbina -. L'operazio-
ne rientra nei nostri obiettivi
di sviluppo, di diversificazio-
ne e di innovazione. Abbiamo
iniziato a collaborare con que-
sta realta alcuni anni fa, nel
2021 abbiamo sottoscritto par-
te dell’aumento di capitale fi-
nalizzato ad agevolarnela cre-
scita e lo sviluppo del busi-
ness e nell’ottica di affiancare
la societa in un percorso evo-
lutivo, di efficientamento e di-

R > :
Il vicedirettore vicario.
Hermes Bianchetti

versificazione dell’offerta. Il
progetto che abbiamo in men-
te e articolato e sfidante: vo-
gliamo contribuire diretta-
mente alla crescita dell’azien-
da ed allo sviluppo dei volumi
e dei servizi, con un’ottica
complementare rispetto al no-
stro modo di fare tradizional-
mente banca».

L'operazione. Gianel 2021 Ban-

ca Valsabbina ave-

vasottoscritto par-  Bianchetti:

te dell’aumento di  «E tra i leader
capitaledellafinte- jtaliani

ch, raggiungendo
una partecipazio-
ne di poco inferio-
real 10% nell’ambi-
to di un percorso
di diversificazione
(e modernizzazione) del busi-
ness. Nei giorni scorsi I'inve-
stimento finalizzato ad acqui-
sire il 100% della fintech.
«L’acquisizione della totalita
del capitale sociale € necessa-
ria per consentirci di valoriz-
zare ulteriormente Prestiamo-

nei prestiti
complementare
al fare banca
tradizionale»

ci e listituto di pagamento
controllato Pitupay - precisa
Bianchetti -. L'investimento &
un’ulteriore iniziativa concre-
taper migliorare i servizi offer-
ti a famiglie e imprese, veico-
landorisorse in modo efficien-
te ed efficace all’economia
reale».

Ilrafforzamento dell’accor-
do con Banca Valsabbina per-
mettera alla societa di prose-
guire nel percorso avviato ed
indirizzarlo nell’ambito di un
progetto articolato e struttura-
to - ha dichiarato Daniele Lo-
ro, Ceo di Prestiamoci -, che
hal obiettivo diva-
lorizzare ulterior-
mente la piattafor-
ma tenendo conto
degli investimenti
effettuatinegli ulti-
mi anni. Da tempo
collaboriamo con
I'Istituto brescia-
no, che si & dimo-
strato un partner ideale per
supportare 1'azienda in que-
sta fase di mercato. Condivi-
diamo infatti la medesima vi-
sione strategica e la volonta di
far crescere ulteriormente I'a-
zienda». //

ROBERTO RAGAZZI



